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Kodél socialiné medija?

Pasaulis sparciai juda j priekj ir socialineé
medija tampa vis didesne musy gyvenimo
dalimi. Todél jei savo versle tu neisnaudoiji visy
socialiniy tinkly galimybiy - tu paprasciausiai
palieki pinigus ant stalo.

Daugelis jau pradeda naudotis socialiniais
tinklais savo versluose, bet vis dar nezino, kaip
tai daryti teisingai.




Tai kas veike pries 10 mety socialingje
medijoje neduoda tokiy gery rezultaty
Siandien. Svarbu iSmokti ir naudoti strategijas,
kurios yra efektyvios siandien ir ne tik, kad
neatbaidyty zmoniy, o juos pritraukty.

Sioje trumpoje E-Knygoje noriu su tavimi
pasidalinti keletg svarbiy koncepty, kurie
tikiuosi tau pades gauti geresniy rezultaty
versle.




Prospektingas ir Marketingas

Yra du budai plesti savo tinklinio marketingo
verslg socialines medijos pagalba:
Prospektingas ir Marketingas.

Prospektingas — kai tu kontaktuoji su
zmonéemis ir klausi, ar jie atviri suzinoti daugiau
apie tavo produktg arba galimybe uzdirbti
papildomas pajamas.

Marketingas — kai tu sukuri kazkokj turinj, kurj
pamate zmones kreipiasi | tave noredami gauti
daugiau informacijos.




Kodél neveikia skelbimai?

Daznai zmonés klausia, kodél socialingje
medijoje nebeveikia skelbimai?

Atsakymas paprastas — su laiku Zzmonés
atbunka reklamai. Lygiai taip, kaip televizijos
reklama néra tokia efektyvi, radijo reklama
nebe tokia efektyvi, reklama laikrasCiuose néera
tokia efektyvi, taip ir reklaminiai postai
socialineje medijoje nebeéra tokie efektyvus.




Nesakau, kad jel tiesiog postinsi produkty
nuotraukas su kaina ir nuoroda j tinklalapj
nieko neparduosi, bet rezultatai tikrai nebus
stulbinantys ir su laiku vis maziau veiks.

Tal juk socialiné medija, ne pardavimy medija.
Zmoneés juk neateina j socialine medija
apsipirkti, kaip | Amazon, Ebay ar Aliexpress.
Jei is savo socialinés medijos padarysi
pardavimy tinklalapj, neisvengiamai atbaidysi
dalj savo socialines medijos sekejy ar drauguy.




Smalsumo Postai

O tai kas tada veikia, Gediminai?

Viena labai efektyvi strategija yra smalsumo
postai. Tai yra postai, kurie suzadina Zzmogaus
smalsumag ir skatina zmogy komentuoti arba
sukontaktuoti su tavimi.

Neminek kompanijos pavadinimo arba
produkto pavadinimo, nes jei visg informacijg
atskleidi, tada zmogus gali paprasciausiai
nukeliauti ] Google ir susirasti informacijg,
nusipirkti is kito zmogaus svetainés ar



prisijungti prie kito zmogaus komandos. Tu to
net nesuzinosi, kad tai jvyko, nes atskleidei
visg informacijg ir nebeliko smalsumo.

Smalsumo postas turety pakankamai
sudominti zmoguy, kad jis noréty su tavimi
susisiekti, bet nepakankamai, kad zmogui
nebeliku reikalo kazka taves klausti.




Pvz.: “Wow, sveikinu savo drauge Laurg, Kuri
numete 5 kg per 3 savaites naudodama musy
naujgjj maisto papilda. Tu esi Saunuolé!”

arba

“Esu tokia dekinga savo verslui iS namuy, kurio
pagalba uzdirbau 75 eurus Sig savaite ir ta
proga veduosi seimyng valgyti picos” + tavo
seimos restorane foto.

Tokie postai neisduoda, kas Cia per produktas
ar kokia &ia kompanija. Zmogus pamates tokj
postg turi susisiekti su tavimi, jei norety
suzinoti daugiau.



Vertinga informacija

Taip pat, jei nori pritraukti daugiau potencialiy
klienty ir verslo partneriy | savo verslg, labai
svarbu dalintis vertinga informacija.

Pagalvok, kas yra jdomu tavo tikslinei
auditorijai, kas jiems neduoda ramybes, su
kokiomis problemomis jie kovoja, k3 jie norety
labai suzinoti?




Jei darysi postus, video ir gyvas transliacijas
tokiomis temomis ir duosi naudinga
informacija ir patarimus, vis daugiau ir daugiau
zmoniy tave prades sekti, gerbti ir pasitikéti
tavimi.

Daug zmoniy tinklinio marketingo industrijoje
bando parduoti vienu postu is karto, bet tai
nera labai efektyvu, nes tie zmoneés dar nezino,
kad jiems reikia tavo produkto.

Marketingas néra vieno zingsnio procesas.
Pirmiausia mes turetume sukurti turinj, kuris
segmentuos musy auditorijg ir atskirs tuos,
kuriems aktualu musy produktas nuo tuy,
kuriems nera aktualu.

Tada tie, kurie perziuri musy turinj, su jais
pradedame asmeninj pokalbj ir to pokalbio
metu issiaiskiname, ar tam zmogui tikty ir buty
reikalingas musy produktas. Tik tada mes
parduodame produkta.



Kas tai yra ar ka tai daro?

Kai bandai parduoti savo produktg ar verslo
galimybe socialineje medijoje, nepardavinek
to, kas tai yra.

Daugelis zmoniy stengiasi parduoti tiesiog
vardindami tai, kas yra, ir ingridientus
produkte. Bet Zzmoneés juk neperka drélés, nes
jlems reikia dreles. Jie perka drele, nes jiems
reikia skylés sienoje.

Lygiai taip pat zmonés nepirks tavo produkto,
nes jiems reikia tavo produkto. Jie pirks tavo

produktg del to, kg tas produktas daro, k3 jis

duoda, kaip jis padeda jaustis ir t.1.

Taip pat zmoneés neperka knygos del to, kad ji
turi lapus, sakinius, zodzius, virselj ir t.t.
Zmoneés perka knyga dél to, kaip ji pakeis
gyvenima, kaip iSspres kazkokias problemas ir
t.t.

Todél ir mes savo marketinge turime daugiau
kalbeti apie tai, kg musy produktas ar versio
galimybé duos tam zmoguii.



Kuo daugiau pokalbiy!

Daznai zmones, kurie negauna labai gero
rezultato socialingje medijoje, tikisi, kad
Zmones patys parasys jiems ir pasiprasys |
komandg ar paprasys produkto.

Taip, tikrai bus tokiy atvejy, bet jei tik lauksi,
kol zmonés tau parasys, tavo rezultatas nebus
toks geras, koks gal€jo buti.

Sekmingiausi zmonés socialinéje medijoje
nuolatos pradeda pokalbius su Zmonéemis.

Kiekvienas “like”, kiekviena Sirdelé, kiekvienas
komentaras po tavo postu, kiekvienas
pasidalinimas tau turety buti kaip zenklas, kad
reikia pradeti pokalbj su tuo zmogumi.

Kuo daugiau pokalbiy - tuo daugiau uzdarbio!
Socialiné medija nepakeis bendravimo su

zmonémis, socialiné medija yra jrankis kuo
daugiau bendrauti su Zzmonémis.



Pastovumas Pastovumas
Pastovumas...

Bene svarbiausias dalykas tavo socialines
medijos sekmei yra PASTOVUMAS.

Beveik visos strategijos gali duoti gerg
rezultatg, jel jas darysi nuosekliai ir pastoviai.

Kai priemiau sprendimg rimtai naudoti
socialine medijg verslo plétrai, pradéjau daryti
Facebook live transliacijas kievieng dieng ir
paskutines 760 dieny padariau po 1, 2 ar 3
transliacijas per dieng.

Pastovumas socialinéje medijoje visiskai
transformavo mano verslg, rezultatus ir
uzdarbj.

Jei galécCiau tau duoti tik vieng patarimg
socialinei medijai, patarCiau viskg socialingje
medijoje daryti pastovial ir nenuleisti ranky, kol
negausi rezultato.



Patiko? Nori daugiau?

Jei norétum dar labiau ir greiciau augti ir
plésti savo versla turiu TAU paruoses tris
programas internetu, kurios manau tau
galety buti naudingos J.:

1. Kursas internetu "Tinklinio Marketingo
Sékmeés Stovykla" Cia https://
www.tinklinismarketingas.lt/sekmesstovykla

é‘hﬂ

2. Kursas internetu Tinklinio Marketingo
Instagram Stovykla Cia: https://
www.tinklinismarketingas.It/
iInstagramstovykla

3. Kursas internetu Tinklinio Marketingo
Facebook Stovykla ¢ia: https://
www.tinklinismarketingas.It/
facebookstovykla
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Paziurék gal nuspresi, kad tau buty
naudinga. Jei Kils kokiy klausimy butinai
rasyk. Geros dienos ir s€ékmés versle :)
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Facebook: www.facebook.com/gediminas.grinevicius

Instagram: www.instagram.com/verslotreneris/
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Tel: +447737647668

Facebook puslapis: www.facebook.com/uzdirbkdaugiau/

Facebook grupé: www.facebook.com/groups/

saviugdairasmeninistobulejimas/

Mokymai: https://www.tinklinismarketingas.It/

mokymuprogramos
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